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お客様との新たな関係づくり

当社は、お客様への最適なシステムやサービスの提供がお客様の成長につながり、そのことによって当社が成

長してゆく、お客様との強固な関係づくりを目指しています。

お客様が求めているシステムやサービスは、お客

様の経営環境や業種、企業規模等によってさまざま

です。

当社では、コンサルティングや個別カスタマイズ対

応など付加価値の高いOne to Oneサービスから、多

彩なパッケージ製品や標準化されたサービスの組み

合わせによる短期間・適正コストでのシステム構築や

包括的サポート、さらにはインターネットを最大限に活

用し徹底的にローコスト化を図った商品やサービス

の提供など、個々のお客様の状況にマッチしたシステ

ムやサービスを、トータルに提供しています。
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■総合力を活かした最適なシステムやサービスの提供


